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ВСТУП 
 

Основними завданнями вивчення дисципліни «Бізнес-планування і 

організація діяльності підприємця»  є дати загальне уявлення про 

підприємницьку діяльність, її соціально-економічний зміст; розкрити механізм 

створення власної справи, показати процеси функціонування бізнесу; 

визначити роль ризиків у підприємницькій діяльності та заходи їх подолання. 

Метою навчальної дисципліни «Бізнес-планування і організація діяльності 
підприємця» є набуття системних теоретичних знань та практичних навиків 
розробки бізнес-планів з метою ефективної реалізації підприємницької ідеї та 
підвищення конкурентоспроможності бізнесу. 

Вивчення навчальної дисципліни передбачає формування та розвиток у 
студентів компетентностей  

1. Формування цілісного бачення сутності та ролі підприємницької 
діяльності;  

2. Розуміння особливостей підготовчої, початкової та основної стадій 
розробки і презентації бізнес-плану;  

3. Здатність розробки розділів бізнес-плану;  
4. Здатність планування та аналізу фінансової спроможності бізнес-ідеї, 

забезпечення джерел її стабільного фінансування. 
Очікувані результати навчання 
Внаслідок вивчення навчальної дисципліни студент повинен бути 

здатним продемонструвати такі результати навчання: 
 Використовувати професійну аргументацію для донесення інформації, ідей, 
проблем та способів їх вирішення до фахівців і нефахівців у сфері 
економічної діяльності. 

1. Ознайомитися з основами бізнес-планування;  
2. Розуміти структуру бізнес-плану;  
3. Ідентифікувати джерела, збирати необхідну інформацію для розробки 

бізнес-плану;  
4. Володіти методикою розробки таких розділів бізнес-плану, як 

маркетинговий, організаційний, виробничий план;  
5. Набути навики фінансового планування, застосовувати методи 

оцінювання ефективності управлінських рішень;  
6. Розуміти методи управління ризиками;  
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7. Уміти презентувати бізнес-план; використовувати професійну 

аргументацію для донесення інформації, ідей, проблем та способів їх вирішення 
до фахівців і нефахівців у сфері економічної діяльності:  

8. Набути навички самостійної роботи, виявляти ініціативу та 
підприємливість, бути критичним і самокритичним. 

 

Самостійна робота студентів з даного курсу передбачає опрацювання 

лекційного матеріалу, самостійне вивчення окремих теоретичних питань тем 

дисципліни, що є обов’язковими видами самостійної роботи студента.  

 При виникненні складностей при опрацюванні зазначених теоретичних 

питань, студент отримує необхідні консультації у викладача-лектора під час 

проведення індивідуально-консультаційних занять. Контроль за опрацюванням 

теоретичних питань, що виносяться на самостійний розгляд, здійснюється 

шляхом тестування на практичних заняттях та включення цих питань до 

завдань рубіжної контрольної роботи (поряд з теоретичними питаннями, що 

розглядаються під час лекцій). 

Види обов’язкової самостійної роботи наведені в таблиці 1. 

Виконання індивідуальних робіт згідно навчального плану контролюється  

викладачем, що проводить практичні заняття. Необхідні консультації з 

виконання індивідуальних робіт студент отримує під час проведення 

індивідуально-консультаційних занять. Контрольні роботи та індивідуальні 

роботи студент виконує в системі MOODLe і здає(надсилає) викладачу на 

перевірку  у встановлений термін. Оцінювання даного виду робіт відбувається 

під час індивідуально-консультаційного заняття у формі співбесіди. 

Окрім обов’язкових передбачаються вибіркові види самостійної роботи: - 

участь у конференціях, олімпіадах з дисципліни, підготовка статті, роботи на 

конкурс. Також враховується при оцінюванні активна участь студента у всіх 

видах робіт при вивченні дисципліни.  
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1. ВИДИ САМОСТІЙНОЇ РОБОТИ 

 

Таблиця 1 
Види обов’язкової самостійної роботи 

№ 
з/п 

Назва теми Кількіст
ь годин 

Форми 
контролю та 

звітності 

Макси
мальна 
кількіс

ть 
балів 

1 Організаційно-економічні особливості 
підприємницької діяльності 
Місце і роль підприємництва в ринковій 
економіці. Організаційно-правові форми 
підприємницької діяльності.  Поняття 
раціональної стартової стратегії. 
Індивідуальна робота 1: Обґрунтування вибору 
підприємницької ідеї 

10 

тестування на 
практичних 

заняттях, 
оцінювання 

індивід. роботи 
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2 Основи бізнес-планування.  
Сутність бізнес-плану. Зміст основних розділів 
бізнес-плану. Етапи розробки бізнес-плану.  

10 

тестування на 
практичних 

заняттях 
 

 
 
 
 

3 Розробка плану маркетингу 
Загальна характеристика галузі. Сегментація 
ринку. Оцінка заходів маркетингової стратегії. 
Вибір рекламних засобів, котрі відповідають 
стратегії просування товару 

10 

тестування на 
практичних 

заняттях 

 
 
 
 

4 Організаційний і виробничий плани 
Організаційна схема бізнесу. План 
організаційних заходів. Матеріально-технічне 
забезпечення. Технологічна схема виробничого 
процесу.  Контроль за якістю продукції 

10 

тестування на 
практичних 

заняттях 

 

5 Фінансові розрахунки та оцінка ризиків в 
бізнес-плані 
Поняття ризиків у підприємницькій діяльності. 
Оцінка ризиків. Аналіз шляхів зниження рівня 
ризиків у підприємницькій діяльності. 
Особливості складання фінансових планів. 
Аналіз фінансових надходжень та витрат. 
Розрахунок показників економічної 
ефективності бізнес-плану.  
 

10 

тестування на 
практичних 

заняттях 
 

 

6 Презентація бізнес-плану  
Організація проведення презентації бізнес-
плану. 

10 

тестування на 
пр. заняттях 
оцінювання 

 
 

35 
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№ 
з/п 

Назва теми Кількіст
ь годин 

Форми 
контролю та 

звітності 

Макси
мальна 
кількіс

ть 
балів 

Індивідуальна робота 2:  Розрахунок 
параметрів реалізації підприємницької ідеї 
(Бізнес-план). 

індивід. роботи 

Разом  60  40 
 

 
Таблиця 2 

Вибіркові види самостійної роботи 

Види самостійної та  
індивідуальної роботи 

Планові 
терміни 

виконання 

Форми 
контролю 

та звітності 

Макси 
мальна  

кількість 
балів 

- презентація матеріалів за темами 

протягом 
семестру 

захист  
- виступ з додатковою доповіддю теми дисципліни на 
практичному (семінарському) занятті, науковому 
семінарі 

виступ  

- активна робота під час лекцій, практичних занять, 
консультацій 

активна 
робота 

 

- участь у конференціях, олімпіадах з дисципліни публікація 
статті,  
диплом 

 

- підготовка статті, роботи на конкурс  

Всього балів за вибіркові види самостійної роботи  max 10 
 
 
 
 

2. ІНДИВІДУАЛЬНІ РОБОТИ 
 ТА МЕТОДИЧНІ РЕКОМЕНДАЦІЇ ДО ЇХ ВИКОНАННЯ 

 
 «Обґрунтування ідеї створення суб`єкта підприємництва (Бізнес-план)» 

 

Метою цієї самостійної роботи є надання студентам можливості власної 

перевірки рівня засвоєння набутих теоретичних знань з питань організації 

(заснування) власної справи у вигляді обґрунтування мотивації створення 

підприємства, побудови його організаційної структури, розробки проектів 

установчих документів та алгоритму дій при реєстрації організаційно-правової 

форми підприємництва відповідно до чинного законодавства України. Студент 

самостійно розраховує Бізнес-план створення власного бізнесу. 
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Самостійна робота складається із двох частин: 

Індивідуальна робота 1: Обґрунтування вибору підприємницької ідеї  

Індивідуальна робота 2: Розрахунок параметрів реалізації 

підприємницьких ідей (Бізнес-план) 

Розрахункова робота повинна містити такі складові: 

Індивідуальна робота 1: Обґрунтування вибору підприємницької ідеї  

1. Вступ. 

2. Обґрунтування вибору підприємницької ідеї. 

2.1. Мотивація вибору ідеї. 

2.2. Аналіз ідеї та її оцінка. 

3. Організаційно-правове оформлення. 

3.1. Обґрунтування вибору організаційно-правової форми підприємництва. 

3.2. Алгоритм державної реєстрації підприємства. 

3.4. Вибір КВЕДів для реєстрації ФОП 

3.5. Заповнення документів на реєстрацію ФОП  

4. Висновки. 

5. Список використаної літератури. 

Індивідуальна робота 2: Розрахунок параметрів реалізації 

підприємницьких ідей (Бізнес-план). 

1. Резюме; 

2. Опис підприємства. 

2.  План маркетингу; 

3. План виробництва; 

4. Юридичний план; 

5. Фінансовий план і прогноз ризиків; 

6.  Стратегія фінансування; 

7. Висновки; 

8. Список використаної літератури. 

Студент самостійно формує банк вихідної інформації у вигляді банку 

підприємницьких ідей.  
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                                                 ІНДИВІДУАЛЬНА РОБОТА 1 

Обґрунтування вибору підприємницької ідеї 

Методичні рекомендації 
1. Вступ. 

Необхідно обґрунтувати, чому саме створення власного підприємства, а не 

використання свого таланту в іншій якості (найманого робітника, партнера, 

тощо) принесе вам користь. 

2.1. Мотивація вибору ідеї. 

2.1.1. Яку саме потребу (або потреби) суспільства буде задовольняти ваша 

підприємницька ідея? 

2.1.2. Вказати цільового споживача та географічні і територіальні межі 

обраної ідеї. 

2.1.3. Виявити причини виникнення цієї потреби з погляду подальшої 

оцінки тривалості існування підприємницького проекту? 

а) поточний попит споживачів (населення, уряду, фірм); 

б) дії конкурентів; 

в) розвиток НТП; 

г) урядова політика; 

д) тощо. 

2.2. Аналіз ідеї та її оцінка за відповідними критеріями. 

Коротко проаналізувати та дати оцінку вибраної ідеї за такими 

показниками (ваші експертні оцінки): 

2.2.1. Перспективність. 

Проаналізувати прогнозний строк існування потреби із врахуванням: 

- причин її виникнення; 

- тенденцій розвитку товару чи послуги. 

2.2.2. Реальність. 

Проаналізуйте наявність факторів виробництва у вибраних географічних 

та територіальних межах втілення ідеї, оцінка їх потенціалу та 

конкурентоспроможності. 

 Пластичність. 
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Оцінка потенціальної цінності ідеї з погляду можливостей покращення 

модифікації, розширення кола функцій з метою проникнення на нові ринки або 

збереження існуючого ринку в майбутньому, надання нових властивостей 

товару або послузі. 

 Новизна. 

Аналіз та оцінка ринкової новизни підприємницької ідеї (відмінностей від 

продуктів конкурентів). Чому споживачі будуть купувати саме ваш товар чи 

послугу? 

 Підприємницький потенціал. 

Оцінка відповідностей підприємницької ідеї вашому потенціалу – 

знанням, вмінням, навичкам, ресурсам, тощо. 

Всі дані заносяться до табл. 1, яка визначає вихідну інформацію вибраної 
підприємницької ідеї.  

Таблиця 1.1 
Оцінка підприємницької ідеї 

 
Показники 

Назва підприємницької діяльності 
Оцінка Обґрунтування 

1. Перспективність, роки   
2. Реальність: 
- праця; 
- капітал; 
- земля; 
- підприємницькі здібності 
(за 5-бальною шкалою) 

  

3. Пластичність: 
- висока; 
- середня; 
- низька («+» поставити) 

  

4. Новизна: 
- значна; 
- середня; 
- незначна («+» поставити) 

  

5. Відповідність потенціалу 
підприємця (за 5-бальною шкалою) 
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Організаційно-правове оформлення підприємницької ідеї. 

3.1. Обґрунтування вибору організаційно-правової форми 

підприємництва. Зміст факторів, які вплинули на ваш вибір ОПФП. 

3.2. Алгоритм державної реєстрації підприємства. 

Необхідно вказати послідовність дій підприємця при реєстрації 

підприємства і оформленні установчих документів, одержання свідоцтва про 

державну реєстрацію, ліцензій, патентів, присвоєння кодів, відкриття рахунків 

у банківських установах, взяття на облік у податковій адміністрації та фондах 

пенсійного і соціального страхування, виготовлення печаток і штампів, плати за 

державну реєстрацію. 

3.4. Вибір КВЕДів для реєстрації ФОП.  

 Обрання видів підприємницької діяльності за класифікатором є дуже 

важливою справою, адже від цього залежить, чи буде діяльність, якою 

займатиється ФОП, оподатковуватися за підприємницькими правилами. 

Класифікатор видів економічної діяльності КВЕД-2010 з детальними 

поясненнями по кожному пункту наведено на сайті http://kved.ukrstat.gov.ua/. 

3.5. Заповнення документів на реєстрацію ФОП  

Перелік документів прописаний у статті 42 Закону «Про державну 

реєстрацію юридичних осіб та фізичних осіб – підприємців» від 15.05.2003 № 

755-IV. Перелік наступний: 

1. Заповнена реєстраційна картка за формою 10. 

2. Копія довідки про присвоєння реєстраційного номеру облікової 

картки платника податків (ІПН). 

3. Платіжне доручення про сплату реєстраційного збору. 

4. Заява про застосування спрощеної системи оподаткування (за 

бажанням, детальніше трохи нижче). 

Заява про реєстрацію платником податку на додану вартість. 
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ІНДИВІДУАЛЬНА РОБОТА 2. 

 
Розрахунок параметрів реалізації підприємницької ідеї (Бізнес-план). 

 

Вихідні дані до розрахункової роботи (бізнес-план) 

Організаційно-правову форму підприємництва студенти обирають по 

результатам індивідуальної роботи 1. Конкретний вид діяльності студенти 

обирають самостійно і, відповідно до нього формують усі параметри власної 

справи. Студентам надається повна свобода і самостійність у підборі 

інформаційно-цифрового матеріалу для розрахункової роботи, оскільки 

ініціатива і творчий пошук є основними рисами сучасного підприємця. 

Зміст бізнес-плану 

1. Резюме; 

2. Опис підприємства. 

2.  План маркетингу; 

3. План виробництва; 

4. Юридичний план; 

5. Фінансовий план і прогноз ризиків; 

6.  Стратегія фінансування; 

7. Висновки; 

8. Список використаної літератури. 

 

Методичні рекомендації 
 

Розрахунково-аналітична частина. 

У Бізнес-плані потрібно наводити всі розрахунки, приведені в 

розрахунковій роботі. Результати розрахунків необхідно представляти у вигляді 

відповідних таблиць. 

Таблиці нумеруються у відповідності до послідовності, визначеної 

даними рекомендаціями, і повинні бути розміщеними у відповідних розділах 

роботи. Нижче наведено приклад оформлення бізнес-плану. 
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РЕЗЮМЕ 

 

Тема бізнес-плану: відкриття майстерні прикрас з бісеру «ISTER 

MANIIA»  

Мета бізнес-плану: створення та реєстрація фізичної особи-підприємця 

Іванова Анастасія Олександрівна 

Місце здійснення діяльності: м. Київ 

Розробник: Іванова Анастасія Олександрівна 

Україна, м. Київ, вул. Фіалкова, 33 

Телефон: 0995154424 

Е-маil: naіstaааleksnko@gmail.com 

Система оподаткування: спрощена система оподаткування, єдиний 

податок (2 група) 

Клієнти:  жінки віком від 15 до 30 років, та інші громадяни що 

проживають в Україні  

Фінансові показники проекту: 

Річний прибуток: 297 732 грн. 

Середньомісячний прибуток: 24 811 грн. 

Рентабельність: 89,20% 

Термін окупності проекту: 3,5 місяці. 

Загальна вартість проекту: 86 000 грн. 

Проект здійснюється за кошти інвестора. 
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ОПИС ВИРОБНИЧОГО ПРОЦЕСУ 

 

Даний проект спрямований на виробництво прикрас з бісеру (намисто, 

браслети, брелки) та продажу цих речей.  

Майстерня буде знаходитися у спальному районі міста, а торгівля буде 

здійснюватися через сторінку в соціальних мережах. 

Для найбільш ефективної діяльності підприємець отримав освіту з даного 

напрямку та здобув досвід в цій сфері. 

Підприємець являється креативним, відповідальним, уважним до потреб 

споживачів, цілеспрямованим, комунікабельним, готовим ризикувати заради 

збільшення прибутку, та приносити користь своїй державі. 

Запорукою успіху  обслуговування клієнтів для підприємця є: 

1. Ввічливе та уважне ставлення під час спілкування з клієнтами 

2. Режим роботи і онлайн консультація, що допоможе обрати 

клієнту саме те, що йому пасуватиме.   

3. Сучасні та стильні прикраси, що пасують до звичайного життя та 

на свята - будуть гарним подарунком для близької людини, та для себе. 

4. Замовлення виготовляються швидко та якісно, і будуть 

доставлені у будь яке місті України  

Приміщення для майстерні має відповідати таким основним вимогам: 

 Площа приміщення не менше ; 

 косметичний ремонт з білими стінами та гарним освітленням; 

 договір оренди з можливістю пролонгації; 

 наявність всіх необхідних комунікацій (електроенергія, 

водопостачання), санвузол. 
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ОПИС РИНКУ ТА КОНКУРЕНЦІЇ 

 

Ринко прикрас в Україні насичений виробами з золота та срібла 

українських та закордонних брендів. А вироби з бісеру споживачі купують 

через інтернет магазини з інших країн. Українські магазини таких виробів 

мають або занадто традиційний напрямок, або сумнівний вигляд.  

Але українська молодь у своєму самовираженні потребує дешевих та 

стильних прикрас, що будуть доповнювати щоденні образи та додавати 

впевненості в собі та своєму зовнішньому вигляді.  

Основну цільову аудиторію майстерні (80%) складає молодь віком від 15 

до 30 років з середнім рівнем доходу. Іншу частину клієнтів планується 

залучати з числа людей старшого віку, що будуть купувати прикраси на 

подарунок. 

Оскільки збут буде відбуватися по всій Україні, то доцільно оцінити 

кількість людей, що можуть стати споживачами такого виду товару. Станом на 

2021 рік загальна кількість жінок і чоловіків віком від 15 до 30 років становить 

4 млн. осіб, але можлива кількість споживачів дорівнює 220 тис. осіб. 

Також відомо уподобання українців відносно видів прикрас. Так голоси 

розподілилися наступним чином: браслети – 20,6%, намисто – 8,4%, сережки – 

27,9%, каблучки – 38,5%, інше – 4,6%. Це статистика загалом, тому можна 

вважати що, якщо опитати тільки молодь нашого часу, данні зміняться, і більше 

голосів будуть мати браслети та намисто. 

До прямих конкурентів слід віднести інтернет магазини середнього та 

дешевого цінового сегменту, особливу увагу слід звернути на магазини 

закордонного походження.   



17 
 
 

ПЛАН МАРКЕТИНГУ 

 

Цільовою аудиторією майстерні є жінки, оскільки саме вони більше 

переймаються зовнішнім виглядом, і використовують для цього прикраси.  

Сегментація за віком і статтю: жінки 15-30 років. 

Сегментація за рівнем доходів: низький та середній. 

Відкриваючи інтернет-магазин необхідно провести ряд рекламних заходів 

з його просування та інформованості потенційних споживачів. Оскільки 

продаж буде відбуватися через соцмережі, то необхідно застосувати такі 

маркетингові заходи: 

- інтернет реклама та пости у соцмережах; 

- назва та логотип повинні бути легкі для сприйняття та 

запам’ятовування; 

- знижки для постійних клієнтів; 

- подарункові набори та знижки на них; 

- цікаве пакування та приємні сюрпризи у кожному замовленні; 

- особливе оформлення сторінки; 

- привітливе спілкування з клієнтами; 

- можливість зробити прикраси за індивідуальними побажаннями; 

- постійний зв’язок з клієнтами через мережу інтернет; 

- періодичне оновлення каталогу, відповідно до сучасних подій та свят. 
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ОРГАНІЗАЦІЙНИЙ ПЛАН 

 

1. Реєстрація фізичної особи підприємця Іванова Анастасія 

Олександрівна. 

2. Вибір приміщення для здійснення підприємницької діяльності. 

3. Підписання договору оренди з можливістю пролонгації. 

4. Косметичний ремонт приміщення. 

5. Проведення переговорів та підписання договорів з 

постачальниками продукції. 

6. Купівля основних засобів: меблі, електроприлади, фототехніка; 

7. Придбання витратних матеріалів: бісер, бусини, підвіски, нитки, 

волосінь, замочки та застібки; 

8. Заказ доповнюючих матеріалів: зіп-пікетів, коробок, 

наповнювача; 

9. Створення логотипу та наклейок для пакування;  

10. Оформлення сторінки; 

11. Проведення початкових маркетингових заходів; 

12. Відкриття майстерні та інтернет-магазину. 
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ВИРОБНИЧИЙ ПЛАН 

 

Для здійснення підприємницької діяльності фізичною особою-

підприємцем Івановою Анастасією Олександрівною було обрано спрощену 

систему оподаткування, єдиний податок (2 група). 

Здійснення підприємницької діяльності у вигляді майстерні прикрас 

включає в себе прямі і постійні витрати. 

До прямих витрат відносять: 

1. Ремонт приміщення; 

2. Придбання обладнання: 

 Набір інструментів; 

 Набір електроприладів; 

 Інше. 

3. Придбання меблів: 

 Столи; 

 Стільці; 

 Дзеркало; 

 Шафи; 

 Інше. 

4. Придбання офісної техніки: 

 Ноутбук; 

 Телефон; 

 Штатив;  

 Інше. 

5.  Створення логотипу. 

До постійних витрат відносять: 

1. Витрати на сплату податків фізичною особою підприємцем 

Алєксєєнко Анастасією Олександрівною будуть сплачуватися такі 
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податки: єдиний податок, єдиний соціальний внесок, податок на 

дохід фізичної особи, військовий збір; 

2. Орендна плата та комунальні послуги; 

3. Закупка витратних матеріалів: 

 Бісер та бусини; 

 Волосінь та нитки; 

 Замочки та застібки; 

 Підвіски; 

 Інеш. 

4. Витрати на пакування: 

 Коробки; 

 Конверти; 

 Паперовий наповнювач; 

 Наліпки з логотипом. 

5. Витрати на рекламу.
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ОЦІНКА РИЗИКІВ 

 

Основні ризики, що можуть виникнути на початку реалізації проекту чи 

під час діяльності підприємства, повинні бути передбачені та усунені, а в разі 

настання ризикових ситуацій - їх наслідки мають бути нівельовані чи 

виправлені. 

Під ризиком в бізнес-плані розуміють можливу небезпеку втрати 

інвестованих коштів внаслідок специфічних явищ природи або тих чи інших 

видів діяльності людини. 

Обрана мною галузь не є виключенням, а тому і їй притаманні певні 

ризики. Ефективність управління ризиками в значній мірі обумовлюється їх 

класифікацією. 

Щоб мінімізувати ризики, що виникають при відкритті та функціонуванні 

майстерні прикрас, варто знати основні види ризикових ситуацій. Інформація 

про ризики та заходи щодо їх мінімізації наведені в таблиці7.1. 

 

Таблиця 7.1 

Оцінка основних ризиків притаманних підприємству «ISTER MANIIA» 

№ Види ризикових ситуацій Заходи щодо мінімізації ризиків 

1 
Підвищення ціни основних 
матеріалів 

Працювати з надійними постачальниками і мати 
довгострокові договори, що забезпечують 
купівлю товару по вказаній ціні 

2 
Підвищення ціни на 
електроенергію   

Купувати енергозберігаючі електронні прилади  

3 Поява нових конкурентів 

Робити якісні прикраси, та надавити надійні 
послуги з продажу, щоб у клієнтів була 
впевненість у підприємстві та бажання купити ще 
нових виробів  

4 Розірвання договору оренди  
Довгостроковий договір оренди або купівля 
власного приміщення 

5 Інфляція  Встановлення гнучкої цінової політики 

6 Відсутність клієнтської бази 
Забезпечення клієнтів послугами високої якості, 
регулярні рекламні акції та вигідні пропозиції 
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ФІНАНСОВИЙ ПЛАН 

Таблиця 8.1 

Інвестиційний план 

Надходження інвестиційних коштів Сума, грн. 

Кошти інвестора 86000 

Всього надходження інвестиційних коштів 86000 

Використання інвестиційних коштів:  

Прямі витрати: 61000 

1. Ремонт приміщення 10000 

2. Придбання обладнання  

 Набір інструментів 5000 

3. Придбання меблів:  

 Набір меблів 10000 

4. Придбання офісної техніки:  

 Ноутбук; 10000 

 Телефон; 15000 

 Інше. 5000 

5. Створення та реєстрація логотипу 6000 

Постійні витрати: 25000 

1. Орендна плата та комунальні послуги 10000 

2. Закупка витратних матеріалів:  

 Бісер та бусини; 3000 

 Ліска та нитки; 1000 

 Замочки та застібки; 3000 

 Підвіски; 1000 

 Інше. 1000 

3. Пакування:  

 Коробки; 1000 

 Конверти; 500 

 Паперовий наповнювач; 1000 
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 Наліпки з логотипом. 500 

4. Реклама 2000 

5. Непередбачені витрати 1000 

Всього витрати інвестиційних коштів 86000 

 

Розрахунок фінансового плану здійснюється студентом на три роки діяльності. 

Перший рік, розрахунки виконуються помісячно, другий рік діяльності – 

поквартально, третій – річний розрахунок.  

Оформлення розрахунків доцільно виконувати в таблицях XL.  
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Розрахунок надходжень грошових коштів у 2025 році ( з помісячним 
розподілом), грн. 

Таблиця 8.2 
 

червень липень серпень вересень жовтень листопад грудень січень лютий  березень  квітень
                    

200 200 200 200 200 200 200 200 200 200 200
25 25 25 25 25 25 25 25 25 25 25

5000 5000 5000 5000 5000 5000 5000 5000 5000 5000 5000
                    

205 205 205 205 205 205 205 205 205 205 205
25 25 25 25 25 25 25 25 25 25 25

5125 5125 5125 5125 5125 5125 5125 5125 5125 5125 5125
                    

145 145 145 145 145 145 145 145 145 145 145
25 25 25 35 35 35 35 35 35 35 35

3625 3625 3625 5075 5075 5075 5075 5075 5075 5075 5075
                    

210 210 210 210 210 210 210 210 210 210 210
25 25 25 35 35 35 35 35 35 35 35

5250 5250 5250 7350 7350 7350 7350 7350 7350 7350 7350
                    

185 185 185 185 185 185 185 185 185 185 185
35 35 35 35 35 35 35 35 35 35 35

6475 6475 6475 6475 6475 6475 6475 6475 6475 6475 6475
                    

155 155 155 155 50 35 35 35 35 40 155
35 35 35 35 35 35 35 35 35 35 35

5425 5425 5425 5425 1750 1225 1225 1225 1225 1400 5425
                    

65 80 80 80 220 220 220 220 220 105 105
28 28 28 28 28 28 35 35 35 35 35

980 980 980 980 980 980 1225 1225 1225 1225 1225
                    

90 90 90 90 90 90 90 90 90 90 90
35 35 35 35 35 35 35 35 35 35 35

3150 3150 3150 3150 3150 3150 3150 3150 3150 3150 3150

                    
90 90 90 90 90 90 90 90 90 90 90
80 80 80 80 80 80 80 80 80 80 80

7200 7200 7200 7200 7200 7200 7200 7200 7200 7200 7200
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135 135 135 135 135 135 135 135 135 135 135
70 70 70 70 70 70 70 70 70 70 70

9450 9450 9450 9450 9450 9450 9450 9450 9450 9450 9450
                    

90 90 90 90 90 105 105 105 105 105 105
55 55 55 55 55 55 65 65 65 65 65

4950 4950 4950 4950 4950 5775 6825 6825 6825 6825 6825

                    
100 100 100 100 100 100 100 100 100 100 100
50 50 50 50 50 50 55 55 55 55 55

5000 5000 5000 5000 5000 5000 5500 5500 5500 5500 5500
                    

120 120 120 120 120 120 120 120 120 120 120
45 45 45 45 45 45 45 45 45 45 45

5400 5400 5400 5400 5400 5400 5400 5400 5400 5400 5400

                    
105 105 105 105 105 105 105 105 105 105 105
35 35 35 35 35 35 35 35 35 35 35

3675 3675 3675 3675 3675 3675 3675 3675 3675 3675 3675
                    

95 95 95 95 95 95 95 95 95 95 95
35 35 35 35 35 35 35 35 35 35 35

3325 3325 3325 3325 3325 3325 3325 3325 3325 3325 3325
                    

70 70 70 70 70 70 80 80 80 80 80
40 40 40 40 40 40 50 50 50 50 50

2800 2800 2800 2800 2800 2800 4000 4000 4000 4000 4000
73155 73155 73155 76705 73030 73330 76325 76325 76325 76500 80525
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Розрахунок доходів і витрат у 2025 році (з помісячним розподілом), грн. 
Таблиця 8.5 

червень липень серпень вересень жовтень листопад грудень січень лютий  березень  квітень
73155 73155 73155 76705 73030 73330 76325 76325 76325 76500 80525

7560 7560 7560 7560 7560 7560 7560 7560 7560 7560 7560

3960 3960 3960 3960 3960 3960 3960 3960 3960 3960 3960

3600 3600 3600 3600 3600 3600 3600 3600 3600 3600 3600
36000 36000 35000 35000 35000 34000 34000 34000 35000 35000 35000

12000 12000 12000 12000 12000 12000 12000 12000 12000 12000 12000

3000 3000 3000 3000 3000 3000 3000 3000 3000 3000 3000
10000 10000 10000 10000 10000 10000 10000 10000 10000 10000 10000

8000 8000 8000 8000 8000 8000 8000 8000 8000 8000 8000

3000 3000 2000 2000 2000 1000 1000 1000 2000 2000 2000
43560 43560 42560 42560 42560 41560 41560 41560 42560 42560 42560
29595 29595 30595 34145 30470 31770 34765 34765 33765 33940 37965
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Розрахунок надходження готівкових коштів і грошових виплат у 2025 році (із 
помісячним розподілом), грн. 

Таблиця 8.8 
 

червень липень серпень вересень жовтень листопад грудень  січень  лютий березень
Готівкові кошти на початок 

0 26595 51190 72785 96930 112400 128870 148635 163400 177165
273155 73155 73155 76705 73030 73030 76325 76325 76325 76500
200000 0 0 0 0 0 0 0 0 
73155 73155 73155 76705 73030 73030 76325 76325 76325 76500

246560 48560 51560 52560 57560 56560 56560 61560 62560 62560
7560 7560 7560 7560 7560 7560 7560 7560 7560 7560

200000 0 0 0 0 0 0 0 0 
36000 36000 35000 35000 35000 34000 34000 34000 35000 35000

кошти на потребу власника 
3000 5000 9000 10000 15000 15000 15000 20000 20000 20000

Чистий потік готівкових 
26595 24595 21595 24145 15470 16470 19765 14765 13765 1394

Готівкові кошти на кінець 
26595 51190 72785 96930 112400 128870 148635 163400 177165 191105
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Виконаний бізнес-план надають викладачу на перевірку. 

Презентацію бізнес-плану здійснюють за допомогою програми PowerPoint. 

Презентація бізнес-плану триває 5-7 хвилин. Включає короткий опис бізнес-

плану та його основних економічних показників. 
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